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Palladium Hotel Group
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Palladium Hotel Group
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Ushuaia Ibiza Beach Hotel Ayre Hoteles OnIy You Hotels Hard Rock Hotels
Exclusive Adults-Only Luxury Hotel & Club Modern Urban Hotels Personalized Signature Hotels Musically-Infused Hotels for all ages

Onl /N
Y\J S }—1\_/ A| A Yol}j % Hari 'ERLodt

HOTELS = HoOTELES 1BIZA-TENERIFE

@DiegoDePonga - #HOTELFORUM17 PAL LAD[UM

e-mail: yield.manager@palladiumhotelgroup.com SRR o U

GALICIA

U



Palladium Hotel Group
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The Royal Suites by Palladium Grand Palladium Hotel & Resorts Palladium Hotels Fiesta Hotels & Resorts
Adults-only Luxury Accomodation Vacational Five-Star Hotels & Resorts Vacational Four-Star Hotels Three-Star Hotels in beautiful natural settings
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Historia Revenue PHG

«Si no hay dudas, no hay progreso» Charles Darwin
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Que Es el Revenue PHG

Optimizar los procesos comerciales con el objetivo de ser mas rentables y ganar cada dia

mas dinero
Ajustar Precio

Oferta/Demanda
(Revenue Tactivo)

Optimizar la Contratacion [

Conocimiento

del Cliente
Escoger los canales A (Es.cucha
de distribucion mas activa)
optimos
Anticiparno
Informacion y sala
Analisis de Datos decision del
*— cliente
=
(Patrones
de Compra
ADN Empresa (Cultura y Customer
Gasto Vs Cultura Journey)
Ingreso) Apuesta por la
o tecnologia
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Tipos de Revenue PHG

No todo es subir el precio

Revenue Estrategico (Largo Plazo) - Contratacion
Precios segun Canal

Precios segun volumen

Precios segun habitos y patrones de compra

Revenue Tactico (Corto Plazo)

En Funcion de la elasticidad de la demanda
En Funcion de competencia

En Funcion de la percepcion del cliente
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